
 
 

 
 
 
Apex BP Solar conçoit et réalise depuis 1991 des systèmes solaires. Elle développe des produits 
adaptés et les commercialise en France, dans les Dom Tom et en Afrique. Leader Français sur le 
segment de Marché Photovoltaïque du résidentiel, Apex BP Solar recrute un animateur de réseau. 
 
Rattaché au Directeur Commercial Grand Projet vous serez basé au siège social de l’entreprise à 
Saint Mathieu de Tréviers. 
 

 

Principales missions  
 

• Prospecter, rechercher des projets, visiter les acteurs et décideurs du monde de la 
prescription bâtiment, les cabinets d’architectes, des bureaux d’étude, des économistes de 
la construction, des promoteurs publics et privés, des services techniques des villes et des 
grandes administrations ; 

 
• Détecter les projets de chantiers professionnels et résidentiels ; 

 
• Conseiller sur la conception générale des ouvrages en fonction des contraintes techniques 

(règlementaires, thermiques), administrative ou esthétiques ; 
 

• Aider à la rédaction des descriptifs par affaire ; 
 

• Suivre les projets jusqu’à leur aboutissement ; 
 

• Négocier les prix des clients dans les limites fixées par la Direction ; 
 

• S’assurer que l’information prix/produit est claire, suivre les stocks ; 
 

• Assurer la réalisation d’objectifs de chiffre d’affaire définis ; 
 

• Faire remonter toutes sortes d’informations recueillies lors des visites, sur les nouveaux 
produits, sur la concurrence ; 

 
• Assurer la veille marché (prix, concurrence). 

 
 

Formation / Expérience 
 
 
De formation commerciale ou ingénieur de type bac +5, vous possédez des compétences et une 
personnalité à la fois commerciales et techniques. 
 
Des connaissances dans le domaine de la construction et/ou bâtiment et un savoir faire en 
photovoltaïque sont appréciées. 
 
Vous avez une expérience significative de chargé d’affaires à destination de grands comptes du 
secteur privé (industrie, service, commerce…) ou public. Vous avez déjà évolué dans un 
environnement technique ou similaire.  
 
Vous êtes précédemment intervenu sur des projets techniquement complexes, suivis dans leur 
globalité, de la phase de détection des marchés jusqu’à la proposition de solutions techniques 
détaillées. 
 

CHARGE D’AFFAIRES GRAND COMPTES METROPOLE 


